
Desde la facturación hasta la conciliación, este es el proceso optimizado que 
reduce la mora, ahorra tiempo operativo y mejora el recaudo.

Anatomía de un flujo ideal del cobro de facturas a crédito

Notificaciones
automatizadas

�

El cliente recibe el enlace por WhatsApp
y/o correo con recordatorios:

- Antes del vencimiento.
- El día del vencimiento.

- Despúes del vencimiento (si no ha pagado).

Cobros claros, sin necesidad de persecuciones manuales.

Pago
recibido

Transacción procesada
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Pagada
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�

El cliente realiza el pago a través del enlace,
eligiendo su método preferido: tarjeta de

crédito o débito, Nequi, PSE, y mucho más.

Y si el pago fue por otro medio, puedes
registrarlo directamente en la plataforma,

adjuntando el comprobante.

https://tuempresa.co/factura-FV�

Generación del
enlace de cobro

�

Treli crea automáticamente un enlace de
pago por cada factura, con todos los datos

del cliente y múltiples métodos de pago
disponibles.

Sin reenviar datos ni hacer cálculos manuales.

Factura
generada

�

Inicio del ciclo de cobro.
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Factura
importada a Treli

�

Se importa automáticamente
(por integración o archivo),
quedando lista para cobrar.

Factura FV-�
Pendiente

Vence mañana
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Pago registrado y
conciliado automáticamente

�

Treli registra el pago de forma automática
y actualiza el estado de la factura sin

intervención manual.

Evita reprocesos y errores de conciliación.

Seguimiento y trazabilidad
en tiempo real

�

Consulta en segundos el estado de cada
cliente, identifica facturas vencidas y

mide tu recaudo con indicadores
actualizados en tiempo real.

Exporta reportes en un clic y obtén
visibilidad completa de tu operación.

Pagos totales
$���,���,���
$��� mill.

Dic-�� Dic-��
�

Un flujo automatizado no solo mejora el recaudo.
Transforma la forma en que tu equipo trabaja.

Conoce cómo sería en tu distribuidora
ingresando a treli.co/distribuidoras.https://treli.co/distribuidoras
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